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环境分析

互联网行业惊险
裁员潮

反复绞杀、严重
内卷的行业

产能过剩、增速放
慢



            市场竞争激烈、技术革新导致人工智能

取代人力以及消费者需求下降和商业活动减少

等都是重要因素。此外，一些互联网公司在发

展初期采取了野蛮生长的方式，过度扩张业务，

导致现在需要缩减成本以应对市场变化。

互联网行业惊险裁员潮



反复绞杀、严重内卷的行业



产能过剩、增速放慢



共享经济是一种创新经济模式，它通常

指的是以获得一定报酬为主要目的，基

于陌生人且存在物品使用权暂时转移的

模式。

        共享经济



2015年 2021年5月

共享充电宝元年 怪兽充电正式登陆纳
斯达克， 成为 “ 共享 

充电第一股”

街电和搜电正式合并成
立竹芒， 市场份额超过
怪兽

共享充电行业发展历程

2017年

超300家创业公司成
立 ，投融资 26 起 ，
三电一兽异军突起

2021年4月



中国共享充电行业市场规模

共享充电宝行业使用人数在2025年将达
到7.5亿人

中国共享充电宝服务市场规模在2028年将达
到1063亿元



巨 头 众 多 营 收 良 好 高 速 增 长

我们看到的是什么？



2022年

国产无线充电出货量累计1.31亿部，同比增长

16.7%

占同期手机出货量的88.0%

上市无线充电新机型166款，同比增长11.4%

2026年

将达到22亿部

无线充电手机占比95%

无线充电需求进一步释放



企业介绍

PART-02

让生活精彩无“线”



企业荣誉

   公司2017年至今荣获多个奖项及计算机著作版权28项和实用新型专利证书，并在2018年荣获中国
互联网+新零售消费最佳商业模式创新奖，2022年荣获“国家高新技术企业”称号，被河北省商务
厅评定为《2022年河北省重点支持电子商务企业》和《河北省2022-2023年度电子商务示范企业》，
在国家重点支持的高新技术领域内，持续进行研究开发与技术成果的转化，并以此为基础开展全国
的推广和经营。



CEO郑彬彬

中国互联网+消费分享经济模式十大杰出创新人物

衡水市桃城区人大代表

衡水市知新会成员

衡水市民主建国会成员

武邑药房弘康大药房-总经理

熙缘养生管理有限公司-总经理

衡水惠而会网络科技有限公司-总经理

在2018年人民大会堂举办的第三届中国经济与品

牌创新峰会荣获了“中国互联网+新零售消费最

佳商业模式创新奖”“中国互联网+分享经济模

式最具投资价值诚信平台”同时郑总荣获了“中

国互联网+消费分享经济模式十大杰出创新人物”

由在任的第十二届全国政协副主席王钦敏亲自给

郑总。

企业荣誉



企业荣誉



01
02

03

战略规模

2023年

点位 50万

流水 5亿

市值 10亿

2024年

流水 10亿

点位 100万    

市值 20亿

2025年

点位 200万

市值达到 40亿

招募300合作商

建立50个城市运营中心

成为行业独角兽
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颠覆现在  全面替代

共享充电宝之痛
湖广会馆

惠而会无线充电之新

无限量免费供应
多元收益，未来可期
百业适用，蓝海市场
免押金，免借还
支持快充/寿命更长



共享充电2.0时代

五大优势
全新升级

1  隐藏安装 无需打孔

2  防油防水 容易打理

3  磁共振技术 隔空+快充

4  无损转换 穿透力强

5  过压保护 安全稳定



自助餐   
火锅

咖啡厅   
茶馆

  酒 吧
 K T V

网吧
足浴

酒店
宾馆

办公室    
图书馆

医院   
美容院

应用场景



产品介绍

有线款 
隔空充电设备

无线款 
隔空充电设备

智 能 多 合 一 无 线 充 电 器 酒店KTV专用共享无线充

锂电款 
隔空充电设备



        惠而会隔空充电商家接受度如何？合作难度大不大？

入驻优势



培训

支持

市场

支持
产品

保障

配件

支持

衍生产品、项目开发
代理商优先获得合作授权

统一品牌logo、服装、名片设
计、宣传手册、安装包及工具包

专业的市场开发指导
市场专员下市场扶持

项目落地、业务拓展能力、
技巧培训及业绩增值分享等

为代理商输出项目合作案例、方
案模板、协议模板

非易损件3年内免费零配件供应

软件系统维护、迭代；硬件升级、
平台技术升级及维护

惠会服务支持

系统
支持

SI/VI

支持

赋能

支持

营销

支持

总部为产品提供质保服务，
产品均有知识产权、产品质量认证
资质

惠而会



九大服务体系



前 期 收 益 中 期 收 益

后 期 收 益

惠会隔空充电盈利模式

√流水分成

√招商收益

√落地补贴

√广告收益

√惠会商城

√平台合作

√ 股权收益

√ 资本收益



前 期 收 益

假设您所在区域每天开发合作门店1家，每家5台设备，每月就是

1*5*30=150台，

一年按照10 个月为150*10=1500台，按照每台设备平均每天使用1小时

产生3元流水来算，则全年充电流水收益保守预估为：

3元*1500台*300天=1350000元      年入百万不再是梦！！！

区代拿90%分成即：1215000元 市代拿95%分成即：1282500元



门 店 实 例

投放分析：当地非核心商圈娱乐城，面积1500㎡
投放数量：50台
充电定价：30分钟3元，1小时4元

平均使用时长：1.5小时

投入成本：商家零成本 设备投放全免费

单台每月收入：180元

每月总收入：9000元

预计年收入：10.8万元
这只是1家店，平均每个区域至少10-100家店

山西长治-Y11和同一首歌KTV



雷军说：



 抢到及赚到、抓紧抢占名额

招商政策
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